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Povinna osnova Studie proveditelnosti — aktivita Datova centra

Identifikac¢ni udaje Zadatele o podporu

Obchodni jméno, sidlo, IC/DIC

Jméno a pfijmeni osoby statutarniho zastupce Zadatele/osoby opravnéné jednat jménem
Zadatele, jeji pozice ve spolecnosti

Jméno a pfijmeni kontaktni osoby

Zpracovatel studie proveditelnosti

Ndzev projektu a jeho stru¢ny popis doplnény o soulad projektu s cili Programu ICT a sdilené
sluzby — podporovana aktivita Budovani a modernizace datovych center Vyzva IV v¢. souhrnu
vystupll projektu, soulad se strategii RIS3 dle vyzvy, seznam pfiloh

Charakteristika Zadatele

Majetkopravni vztahy

Vlastnictvi Zadatele (struktura skupiny, do které Zadatel patfi, graf majetkové struktury skupiny,
v pfipadé existence matefské spolecnosti vyvoj zakladnich ekonomickych ukazatel(i za posledni 2
roky (tam, kde je to mozné)

Strucna historie a soucasnost majetkopravnich vztah

Hlavni pfedmét podnikani (stru¢na historie a soucasnost, max. 250 slov)

Predmeét Cinnosti Zadatele (v soucasnosti, historicky vyvoj, uvedeni jak dlouho zZadatel podnika a
jakym predmétem cinnosti se v jednotlivych obdobich zabyval, informace se vykazuji za
Zadatelsky subjekt resp. materskou spolecnost)

Zakaznici, trhy, postaveni Zadatele na trhu, ndvaznost projektu na dosavadni aktivity Zadatele
Reference z dosavadnich projekt(l/zakazek

U projektu s vysi dotace nad 20 mil K¢ Zadatel detailnéji rozvede principy dalSich firemnich
¢innosti mimo hlavni predmét podnikani (obchod, inovace, investice) a identifikuje kritickd mista
implementace vcetné zplisobu predchazeni vzniku kritickych stava.

Zakladni ekonomické ukazatele (viz tabulka)

Informace o zaméstnancich Zadatele

Pocet a profesni struktura zaméstnancu, vyvoj poctu pracovnich mist, popis relevantnich a
nerelevantnich pozic

Organizacni struktura Zadatele

Systém rozvoje lidskych zdroji Zadatele: vzdélavani, zvysovani kvalifikace atd., procento
vynalozenych ndklad(i z celkovych mzdovych ndkladl firmy — priimér za posledni 2 roky za
Zadatele resp. materskou spole¢nost
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SWOT analyza Zadatele
Podrobny popis projektu a jeho soulad s programem

Specifikace predmétu projektu (zakladni popis projektu)
Detailni popis produktu resp. sluzeb, které maji byt predmétem projektu; ¢im presné se bude
Zadatel vrdmci projektu zabyvat, vazba projektu na strategii Zadatele, ekonomické i
mimoekonomické prinosy pro zadatele (dopad), jsou do projektu zapojeny jiné instituce Ci
podnikatelské subjekty?
Souhrnny popis technologii, které budou pouZity pfi budovani nového datového centra.
Pouzita technologie chlazeni
Pouziti technologii pro vyuziti tepla
Pouziti redundantnich zdrojd napajeni v serverech a zalohovacich zdroji napajeni
Vysokorychlostni datova konektivita DC
Existence dohledového systému DC
Vypoctend PUE
Deklarovana uroven TIER
Odavodnéni umisténi projektu
Cile/vystupy, kterych ma byt dosaZzeno v¢. ukazatell a metod méreni
ZpUsob prokazani vystupu projektu
Udrzitelnost projektu, vyuZitelnost kapacit vytvorenych pro projekt i po skonceni
projektu, uplatnitelnost projektu na trhu. Zadatel identifikuje kritickd mista projektu
a uvede zpUsob jejich prekonani.
Shrnuti - SWOT analyza projektu

Specifikace zakaznikl pro vysledky Cinnosti, ktera ma byt predmétem projektu

Definice zdkaznickych segmentl, mozZnosti vyuZiti vysledkd projektu u zakaznikd (k jakému ucelu
budou vysledky projektu uréeny)

Pfinosy projektu pro zakaznika/zakazniky

Trendy trhu jakoZto odbytisté pro vysledky ¢innosti a soulad projektu s témito trendy (idealné
podlozit vysledky mezinarodnich studii)

Podrobny obchodni/marketingovy plan Zadatele na podporu prodeje vysledkd projektu (zajisténi
odbytu pro vysledky cinnosti, ktera ma byt predmétem projektu, podlozeni vérohodnymi
informacemi)

Popis konkurence, mozné substituty produktu, situace na trhu, definice vlastni pridané hodnoty
resp. vyhod oproti konkurenénim subjektiim na trhu

Predikce odbéru sluzeb nového datového centra

Vymezeni celkové investice do projektu a zplisobu jeho financovani

Strucny rozpis pozadované investice do dlouhodobého hmotného a nehmotného

majetku dle Vyzvy (nakupované polozky véetné odhadu ceny)

Prehled nakupovaného investicniho majetku véetné odhadu ceny

Rozpis ostatnich zpUsobilych vydaja (sluzby poradcl a expert()

Ostatni nezpUsobilé vydaje na projekt

Specifikace zdroju, ze kterych bude investice financovana; v pfipadé avéru je tfeba uvést zdroj,
popis a kroky, které byly ucinény k jejich ziskani; vhodné predlozit pfislib uvéru od banky, resp.
Cestné prohlaseni od materské spolecnosti nebo jiného spfiznéného subjektu, ktery bude
poskytovat pujcku

2/3



3.4
34.1

3.5
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3.5.2

4.1
4.2
4.3

6.1

Personalni zajisténi projektu
Pocet novych pracovnich mist, ktera budou vytvorena pro Ucely realizace projektu

Lokalita projektu

Socio-ekonomickd charakteristika mista realizace, posouzeni potiebnosti projektu v regionu,
existence obdobného zatizeni v daném regionu

Ma projekt vztah/vliv k ochrané ¢i zlepseni Zivotniho prostfedi? Pokud ano, prosim detailné
rozvedte. Povede projekt k regeneraci brownfields?

Casovy harmonogram projektu

Zahajeni projektu

Ukonceni projektu

Etapizace projektu ve vazbé na plnéni podminek, napln a vystupy jednotlivych etap, Gannt(v
diagram

Ostatni informace (nepovinné)

Zavér predkladatele projektu a Zadatele o dotaci (shrnuti relevantnich udajia z projektu)

Uvést také informaci, zda Zadatel pro tento projekt Zada nebo jiz obdrzel jinou podporu (ze
statniho rozpoctu CR, ze strukturdlnich fond EU apod.), p¥ipadné zda podpora poskytovana v

ramci tohoto projektu nesouvisi s podporou poskytnutou ¢i pfislibenou pro jiné projekty zadatele
(pFip. ¢leny podnikatelské skupiny).

Tabulka - vyvoj zakladnich ukazatel(l (bod 2.3)

Ukazatel Jednotka n-2 n-1 n n+l n+2
Trzb j VY ¥
y: za prodej vlast. vyrobkd tis. K&

a sluzeb
Prepocteny pocet pracovniki pocet
Provozni AFsky

, zni hospodaisky tis. K&
vysledek
Pfidana hodnota tis. K¢
Produktivita prace tis. K¢

n...rok/y realizace projektu
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