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Povinna osnova podnikatelského zaméru vychazi z pfilohy €. 4 Vyzvy — Model hodnoceni a pfedstavuje
tak zavaznou strukturu pfi tvorbé podnikatelského zaméru, ktery je povinnou pfilohou Zadosti
o podporu a soucasné spolu s jeho pfilohami zakladnim dokumentem pfi vécném hodnoceni projektu.
Informace v ném uvadéné musi byt pravdivé, srozumitelné a natolik obsahlé, aby mohlo byt faddné
provedeno vécné hodnoceni projektu. Soucasné uvadéné informace musi byt vidy podlozené
relevantnimi pfilohami. Pouhd textace bez doloZenych relevantnich a prikaznych pfiloh mize byt
u jednotlivych vylucovacich i bodovych kritérii negativné hodnocena.

Titulni strana

bude obsahovat nazev projektu, ktery bude uveden v Zadosti o podporu v IS KP21+, a ktery bude
jednoznacnym zplsobem vystihovat hlavni podstatu predkladaného projektu. Dale pak nazev Vyzvy,
nazev Zadatele o podporu a udaje o zpracovateli podnikatelského zaméru. Je vhodné rovnéz uvést
datum zpracovani, pocet stran a pocet pftiloh.

Obsah, Seznam zkratek, Seznam grafui, obrazku, tabulek, Seznam pfiloh

1. Anotace projektu
- Struéné shrnuti zakladnich parametrl predkladaného projektu, jeho vystupl a
ocekdavanych vysledkd.
2. ldentifikacni udaje Zadatele o podporu
2.1Zadatel o podporu
- Nazev Zadatele o podporu, sidlo/misto podnikani, identifikaéni ¢islo/darové
identifikacni Cislo, odkaz na webové stranky, jsou-li k dispozici.
2.2 Majetkova struktura
- Zakladni majetkova struktura Zadatele o podporu vcetné uvedeni skutecnych
konecénych majiteld.
2.3Jméno a prijmeni kontaktni osoby, zpracovatele podnikatelského zaméru
2.4 0bory podnikani Zadatele o podporu a obor podnikani vystupu projektu dle
CZ-NACE
- Seznam obor( podnikani, ve kterych Zadatele o podporu skute¢né podnikaji.
- Hlavni obor podnikdni, ktery se vztahuje k vystupu predkladaného projektu.
2.5 Misto realizace projektu
- Seznam mist realizace predkladaného projektu véetné uvedeni vlastnickych Cci
obdobnych prav k uvddénym nemovitostem.
3. Kvalita a strategické zaméreni
3.1Strategie Zadatele o podporu a mechanismy pro dosaZeni poZzadovanych
prinosu
3.1.1 Strategie rozvoje
- Popis stavajici strategie rozvoje.
- Koherence predkladaného projektu s touto strategii véetné pozadovanych pfinosu.
3.1.2 Mechanismy pro dosazeni poZzadovanych pfinosu
- Popis vytvofenych mechanismi pro dosaZeni poZadovanych prinost z hlediska
financnich prostfedk, technického zazemi, lidskych zdrojq, distribuénich kanald apod.
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3.2Vazba na NRIS3

Konkretizace vazeb a prinost predkladaného projektu na strategicka témata VaVval, jez
jsou definovdna pro jednotlivé domény vyzkumné a inovacni specializace NRIS3
a/nebo na klicové a nové vznikajici technologie pro jednotlivé domény vyzkumné a
inovacni specializace NRIS3, tzv. KETs.

3.3 Stupen novosti

3.3.1 Specifikace vystupu predkladdaného projektu

Definice vystupu predkladaného projektu v podobé zdvazného vzoru nize uvedené
tabulky, kterd definuje indikatory povinné k naplnéni, které budou uvedeny
v Rozhodnuti o poskytnuti dotace.

Typ vystupu Specifikace nového produktu / sluzby
Studie
proveditelnostit
Prototyp?

3.3.2 Inovativnost

Detailni charakteristika ocekavaného vystupu predklddaného projektu vcetné
ocekavanych technickych parametrl nebo uZitnych vlastnosti nového produktu /
sluzby.

Srovnani nového produktu / sluzby se stavajicimi produkty / sluzbami Zadatele
o podporu vcéetné srovnani s konkurenci z teritorialniho hlediska. Podrobny popis
posunu proti stavajicimu stavu, tj. inovativni prvky, nové funkcionality, vykonnost,
ocekavané technické parametry apod., ptfipadné u aktivity a) popis zpUsobu, jak tyto
informace budou béhem projektu ziskavany a ovérovany.

Stanoveni Urovné TRL, kterd byla dosaZena pred zahdjenim predkladaného projektu.
Zadatel o podporu je pfi podani adosti o podporu povinen informovat API/MPO o jiz
realizovanych relevantnich projektech (tematicky obdobné projekty vyuzivajici stejné
technické, materialové nebo lidské zdroje) financovanych z verejnych prostiedkd.
Navazuje-li predkladany projekt na projekt schvdleny v rdmci predchozich Vyzev
programu Proof of Concept OPPIK ¢i jinych program(i podpory, musi byt prokazatelné
a nesporné podloZeno, Ze nové predkladany projekt splfiuje prvek novosti.

3.3.3 Pridana hodnota pro zdkazniky

Identifikace zdkaznik( nebo uzivatel(, resp. cilové skupiny véetné jejich ocekavani.
Pfidand hodnota nového produktu / sluzby pro cilové skupiny ve srovnani se
stavajicimi produkty / sluzbami konkurence.

Nacasovani predkladaného projektu s ohledem na o¢ekdvany vyvoj na trhu.

3.4 Ziskané znalosti a jejich potencial

3.4.1 Vazba projektu na aktivity VaV (transfer technologii/znalosti)

Informace o vyzkumné organizaci, kterd ma potfebné znalosti, know-how ¢i pfedchozi
vysledky VaV vcetné konkretizace téchto vysledkd, které je potrfeba vyuzit pro dalsi
faze reseni projektu (v pripadé aktivity a)).

Informace o vyzkumné organizaci a jejich vysledkld VaV ¢i vysledkd vyvinutych
ve spolupraci s Zadatelem o podporu véetné konkretizace téchto vysledkl (v pripadé
aktivy b)).

1 Tyké se pouze projektl pfedklddanych v rdmci aktivity a). Z definice vystupu musi byt zfejmé, Ze se jednd
o pfipravu studie proveditelnosti pro dalsi fazi vyzkumnych ¢innosti, nikoli pouze pro nasledné zavedeni produktu

/ sluzby na trh.

2 Tyka se pouze projektl pfedkladanych v ramci aktivity b).
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Informace o dokonceném transferu technologie mezi vyzkumnou organizaci a
Zadatelem o podporu je-li predkladany projekt zalozen na dokonceném transferu
technologie (tyka se aktivity a) i b), je-li splnéna uvedena podminka).

3.4.2 Narocnost VaV a ziskané znalosti

Popis novych znalosti, které budou realizovanym VaV ziskdny a zda jsou zaloZeny
na naro¢ném a ambiciéznim VaV (nebo které byly jiz ziskany v rdmci dosavadniho VaV
v pfipadé aktivity b)).

Popis technologickych vyzev, které je tfeba béhem realizace projektu vyresit.

ZpUsob odpovidajici ochrany nového poznatku ve vazbé na jeho charakter a aplikacni
potencial.

3.4.3 Aplikacni potencidl

Mozné vyuziti ziskanych poznatk( VaV pro dalsi budouci aplikace, tj. zda muize byt
podkladem pro prilomové technologie, resp. jsou zde predpoklady pro vyvoj dalSich
novych produktll / sluZeb, pfipadné zda jsou predpoklady pro jejich uplatnéniv dalsich
oblastech / sektorech mimo predkladany projekt a/nebo zda jsou predpoklady
k posunu ucastnik( projektu ke Spicce dané oblasti a k produkci / sluzbdm s vyssi
pfidanou hodnotou.

3.5Technicka proveditelnost a rizika

3.5.1 Metodika / postupy feSeni predklddaného projektu

Navriena vyzkumna metodika a postup feSeni predkladaného projektu s ohledem
na oCekavané vystupy predkladaného projektu a predchazejici etapy VaV.

3.5.2 Rizika a jejich reseni

Analyza rizik véetné kontrolnich a rozhodovacich mechanism( a pfistupl k jejich
minimalizaci.

U aktivity a) se oc¢ekava vysoka mira rizika spojena s technickou proveditelnosti, kterou
je treba ovérit pti zpracovani studie proveditelnosti. Tato rizika musi byt
v podnikatelském zaméru dlsledné vyhodnocena a feSena a zaroven musi byt
vytvorena pfislusnd opatreni pro eliminaci téchto rizik.

Pokud jiz projekt v pfipadé aktivity a) dosahl TRL5, pretrvavaji rizika spojend s vyuzitim
technologie v redlném prostredi, kterd vyzaduji dalsi faze VaV a zpracovani studie
proveditelnosti.

4. Implementace
4.1 7adatel o podporu a fesitelsky tym

Kompetence a schopnosti Zadatele o podporu pro realizaci predkladaného projektu.
Ziskané zkusenosti Zadatele o podporu s fesenim projektl obdobného charakteru, tzn.
se zavadénim vysledkd VaV do praxe vcetné zkuSenosti s komercializaci VaV a
¢innostmi nezbytnymi pro pfiblizeni VaV trznimu uplatnéni.

Realiza¢ni tym vcetné odbornosti a zkusenosti jeho ¢lenl umoznujici realizaci vSech
stanovenych aktivit a Ukol( pfi implementaci predkladaného projektu.

4.2 Spoluprace pti reseni predkladaného projektu

Popis spoluprace pfi pfipadnym zapojeni vice partner( pfi feseni a implementaci
predkladaného projektu a splnéni stanovenych cil( véetné vytvorenych podminek
pro tuto spolupraci (mdzZe se jednat o vyzkumné organizace, technologicka centra,
klastry, VTP, dalsi podnikatelské subjekty apod.).

Vytvorené vazby na odbératele (spoluprace s potencialnimi uzivateli nového produktu
/ sluzby), subdodavateli, distributory a dalSimi externimi subjekty podlozené
relevantnimi dokumenty.
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Rozsah zapojeni vyzkumné organizace, jejichz vysledky VaV jsou vyuZity pfi realizaci
predkladaného projektu, pokud je dalsi zapojeni potfebné.

Pfinos této spoluprace pro Zadatele o podporu pfi rliznych fazich predkladaného
projektu a zda ma tato spoluprace vliv i na rozsifeni jeho znalosti a schopnosti
pro uplatnéni mimo predkladany projekt ¢i posileni ¢i vytvoreni novych siti spoluprace.

4.3 Plan atizeni
4.3.1 Harmonogram predkladaného projektu

Etapizace projektu (Ganntlv diagram) vcetné relevance navrienych aktivit
v jednotlivych etapach svazbou na cile predklddaného projektu, identifikované
problémy a potfeby, kompetence clenl fesitelského tymu i ocekavané vysledky a
vystupy predkladaného projektu.

4.3.2 Rizeni predkladaného projektu

Odborna kvalifikace projektového manazera (vedouciho projektového tymu) a jeho
zkuSenosti s ¢innostmi realizovanymi ve vSech etapach teSeni predkladaného
projektu.

Zpusob tizeni predkladaného projektu, jeho struktura a pridélovani Ukold ¢lenim
resitelského tymu vcetné nastaveni kontrolnich a rozhodovacich mechanismu
ve vazbé na vyhodnoceni dosaZeni stanovenych milnika.

4.4 Rozpocet
4.4.1 Souhrnny prehled jednotlivych poloZek rozpoctu

Seznam jednotlivych poloZek rozpoctu zahrnovanych do zpUsobilych vydaji véetné
uvedeni rozpoctové polozky definované v Pfiloze ¢. 1 Vyzvy — Vymezeni zpUsobilych
vydajd v souladu s povinnou ptilohou podnikatelského zaméru — Detailni rozpocet.
Detailni zdlGvodnéni rozsahu a nezbytnosti poZadovanych zpUsobilych vydajl
ve vztahu k realizaci predkladaného projektu.

4.4.2 Celkovy rozpocet

Rozpocet projektu uvedeny v Zadosti o podporu v IS KP21+ ve formulafi Rozpocet, a to
v podobé nasledujici tabulky.

Rozpoctova polozka Celkova vyse zptsobilych vydajiu v K¢
Mzdy a pojistné

Naklady na konzulta¢ni a odborné sluzby
Material

Ostatni reZie

Odpisy

Naklady na vyslani vysoce
kvalifikovanych pracovnikl z organizace
pro vyzkum a $ifeni znalosti®

Naklady na ziskani a uznani patent( a
dalSich nehmotnych aktiv.

Naklady na poradenské a podplirné
sluzby v oblasti inovaci

Celkem

3 Rozpoctové poloiky Néklady na vyslani vysoce kvalifikovanych pracovnikl z organizace pro vyzkum a SiFeni
znalosti, Naklady na ziskani a uznani patent( a dalSich nehmotnych aktiv a Naklady na poradenské a podpurné
sluzby v oblasti inovaci se tykaji pouze aktivity b).
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5. Dopad
5.1 Komercializace vysledkt VaV

Pfiprava studie proveditelnosti zahrnuje ndvrh vSech <¢innosti, které souvisi
s postupnym posunem vysledkd VaV smérem ktrinimu uplatnéni a dosaZeni
ocekavanych ptinosl (v pripadé aktivity a)).

Plan komercializace véetné uvedeni vSech Ccinnosti, které souvisi s postupnym
posunem vysledkd VaV smérem k trznimu uplatnéni a dosazeni ocekavanych pfinosu
(v pripadé aktivity b)).

Ptiprava studie proveditelnosti zahrnuje navrh ¢innosti zajistujici ochranu dusevniho
vlastnictvi kvysledkdm VaV, véetné zajisténi ochrany v zahraniéi, pokud se
predpoklada uvedeni nového produktu / sluzby na zahrani¢ni trhy (v pfipadé
aktivity a)).

Zajisténi odpovidajici ochrany dusevniho vlastnictvi k vysledklim VaV, véetné zajisténi
ochrany v zahranici, pokud se predpoklada uvedeni nového produktu / sluzby
na zahranicni trhy (v pfipadé aktivity b)).

Prehled aktivit, které jsou nezbytné pro dokonéeni implementace nového produktu /
sluzby.

Kompetence Zadatele o podporu / clena tesitelského tymu véetné odbornosti a
zkuSenosti s komercializaci a implementaci nového feseni na trh, pfipadné kdo a jakym
zpUsobem bude spojené aktivity s touto ¢innosti zabezpecovat.

5.2 Analyza trhu
5.2.1 Velikost trhu a zakaznici

Identifikace potencialnich zakaznik(, resp. cilovych skupin.

Vyhody nového produktu / sluzby oproti produktlim / sluzbam dostupnych na trhu,
resp. konkurencni vyhoda s moznosti vstupu na trh.

Odhad podilu véetné jeho variant ve vazbé na mozny postup komercializace a Upravy
konceného produktu / sluzby, ktery mlze novy produkt / sluzbu na trhu, resp. v trzich
raznych teritoriich dosdhnout, pfipadné zda ma novy produkt / sluzba potencial
vytvdaret nové trhy.

5.2.2 Uplatnéni na trhu

Popis strategie vstupu na trh v souvislosti s uvazovanymi teritorii véetné predpoklad(
a zkusenosti Zadatele o podporu, které mu umozni proniknout na trh, tj. zda ma
vybudovanou odpovidajici pozici na trhu nebo zda bude pro vstup s novym produktem
/ sluzbou na trh vyuZito jinych subjektd (identifikace prodejnich mist, distribucnich
kanall apod).

Identifikace prekazek vstupu na trh (regulace, standardy, certifikace apod.) véetné
navrha na jejich odstranéni.

Vycisleni o¢ekavanych pfijmG v pfijatelném casovém horizontu véetné nezbytnych
nakladl na implementaci nového produktu / sluzby a jeho udrZeni na trhu (napf.
zajisténi vyroby, servisu, marketingové aktivity, zajisténi nezbytného personalu apod.).
Opatreni pro zajisténi financni a persondlni udrZitelnosti a vytvoreni podminek
pro pokracovani projektu.
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Zaveér

5.3 Dopady na Zivotni prostredi

- Dopady nového produktu / sluzby na Zivotni prostredi, tzn. zda predklddany projekt
ma prokazatelné vyznamny dopad na Zivotni prostfedi se zamérfenim bud' na:

a)

b)

Nizkouhlikové hospodarstvi a na odolnost vic¢i zméné klimatu, kdy Zadatel
o podporu vycisli dopad na nizkouhlikové hospodarstvi v podobé CO, nebo
na klima v podobé CO,, nebo emisi metanu nebo jinych relevantnich
energetickych ukazatelll a soucasné dany vypocet podloZi relevantnimi
dokumenty.

nebo

Cirkuldrni ekonomiku, kdy Zadatel o podporu vycisli dopad v podobé napf. snizeni
produkce odpadu, sniZzeni vyuZiti zdroji apod. nebo dany dopad popiSe jinym
méfitelnym zplUsobem a soucdasné dany vypocet / popis podloZi relevantnimi
dokumenty.

bude obsahovat shrnuti relevantnich Gdaji predkladaného projektu uvedenych v podnikatelském
zameéru a jeho pfiloh s odkazem na pftilohu €. 4 Vyzvy - Model hodnoceni, resp. na jednotliva vylucovaci
a bodova kritéria v€etné odkazu na prislusné kapitoly ¢i pfilohy podnikatelského zdméru, ve kterych
jsou informace k danym kritériim uvedeny, a to idealné ve formé tabulky.



